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INS DU VA Remise des Etoiles du Valais,
opération Caves ouvertes: la fin de l'année est toujours riche  Conviviatité ex gualivé de ruceue
en événements pour les acteurs du secteur vitivinicole.

LesVins du Valais sont 4 'aise au-dela de la barriere de rijstis. Apres
Bale en 2010 et Lucerne en 2011, Zurich a servi de cadre pas plus
tard qu'hier  la traditionnelle et prestigieuse cérémonie de remise
des Etoiles du Valais. «La cité des bords de la Limmat est une vérita-
ble plaque tournante outre-Sarine. En quelques mots, cest la que ¢a
se passel A mes yeus, il est trés important d'utiliser cette vitrine quiest
la métropole zurichoise pour montrer qui nous sommes et ce dont
nous sommes capables dans le domaine vitivinicole», observe le di-
recteur de I'Interprofession de la vigne et du vin du Valais (IVV).
Gérard-Philippe Mabillard est d’autant plus convaincu de la légiti-
mité de ce choix que la manifestation a eu pour cadre un hotel ré-
puté, perché au sommet d'une colline qui surplombe la ville.
«Limage est forte. Les vins du Valais ont déja beaucoup de hauteur.

Etoiles du Valais 2012: le coffret des vaincqueurs
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Depuis hier, on peut dire qu'ils dominent Zurich. Cest une jolie me-
taphore.»

La cérémonie du 6 décembre a comme &l'accoutumée récom-
penséles meilleurs johannisberg, heida, petite arvine, cornalin, hu-
magne rouge et syrah. Une nouveauté cette année, fendant et dole
ont aussi été placés sous la lumiere des projecteurs. «Ces deux vins
qui représentent 68% de la production vinicole valaisanne font par-
tie de notre identité et de notre ADN. Ils ont d ailleurs a nouveau été
intégrés dans nos campagnes de publicité», 1ache Gérard-Philippe
Mabillard qui poursuit: «Les personnes chargées de la dégustation
des vins dans le cadre des Froiles du Valais ont été impressionnées par
la qualité du fendant et de la dole. Ils méritent d'étre mis en lumicre
pour retrouver la place qui est la leur» Le fendant et la do-
le apparaissent en position privilégiée dans le nouveau

support promotionnel de I'IVV, support visuel réalisé¢
avec la collaboration de différentes personnalités valai-
sannes, notamment l'alpiniste Jean Troillet, I'expert en
vins Dominique Fornage ou le hockeyeur du ZSC Lions
Thibaut Monnet. «Cette campagne de publicité totale-
ment valaisanne a été construite sur la convivialité et
invitation & partager nos vins nés deraisins élevés dans
des lieux uniques», note Gérard-Philippe Mabillard. La
séance photos confiée aux bons soins de la photogra-
phe valaisanne Céline Ribordy a eu pour cadre le stade
Saint-Jacques, 4 Béle, un jour de match en juillet der-
nier.
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La promotion des vins du Valais, c’est aussi et surtout une af-
faire individuelle. En cette fin d’année, une cinquantaine de caves
ouvrent ainsi leurs portes pour accueillir clients et amis dans les

« Fendant Les Terrasses, AOC Valais,
Cave Jean-René Germanier, Vétroz

Ardévaz, Rachel Boven, Chamoson

+ Humagne rouge, AOC Valais,
Domaine Montzuette,
Charles-André Lamon, Flanthey

+ Johannisberg Grand Bouquet,
AOC Valais, Provins

« Petite Arvine Les Domaines, + Syrah La Tourmente, AOC Valais,,
AQC Valais, Charles Bonwvin, Sion Bernard Coudray, Chamoson

« Paien L'Orpailleur, AOC Valais, + Cormnalin Combe d'Enfer

Frederic Dumoulin, Uvrier AOC Valais, Cavela Rodeline.,
Déle Ardévine, AOC Valais, Cave Claudine et Yvon Roduit, Fully

Le coffret est en vente au prix de 220 francs, Infos au 027 34540 80
ou sur le site www.lesvinsduvalais.ch,

meilleures conditions. Surle site des Vins du Valais, toutes les infor-
mations souhaitées sont centralisées de maniere a informer les in-
ternautes de maniere efficace. «Les encaveurs ont une totale liberté
de manceuvre, mais nous sommes la pour relayer linformation», re-
leve notre interlocuteur. [l argumente: «Le travail & la vigne, la vini-
fication, la promotion a domicile et & lextérieur; les tdches ne man-
quent pas. En plus, les vignerons-encaveurs veillent a inviter leurs
clients de facon personnalisée et i les recevoir dans leur cave. Ils mé-
ritent vraiment tout notre appui.»



